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TUTORING; materiaty pomocnicze

Pytania o zasoby

Fizyczne

Intelektualne

Emocjonalne

Spoteczne

lle czasu masz dzisiaj?; Gdzie jest czas ,ukryty”?; Jak wiele czasu dzisiaj
temu poswiecasz?; Jakimi narzedziami dysponujesz?; Kto ma nadwyzke
togo, czego Ty potrzebujesz? Jakie sq najlepsze materiaty do tego, czego
potrzebujesz?; Jakie produkty juz wiesz, jak stworzyc?; Jaki jest Twoyj
aktualny stan zdrowia?; Na czym mozesz w stosunku do siebie polega¢ w
odniesieniu do stanu zdrowia?; Jakie inne materialne/ fizyczne zasoby
masz, ktére mogq by¢ przydatne?

Co z tego, co wiesz, moze Ci pomdc?; czego potrzebujesz sie nauczyc¢?;
Kto ma informacje lub umiejetnosci, ktore Ci pomogq?; Jakie pomysty,
inspiracje posiadasz / mozesz zaproponowac?

Jakie sq Twoje uczucia teraz?; Jakie dzisiaj odczuwasz emocje?; Co jest
Twojq sitg emocjonalng?; W jaki sposéb te emocje mogq Ci pomdc?;
Czego sie obawiasz?; Czego jestes pewien?; Jak moZesz sie
zainspirowac?; Jak mozesz utrzymaé motywacje?; Kiedy emocje
przejmujq nad Tobqg kontrole?; B Czym najlepiej wywierasz wptyw na
rzeczywistos¢?;, W  jakich  okolicznosciach  jestes  najbardziej
przekonujgcy?; Co czyni Cie atrakcyjnym dla innych?

Kto moze nauczy¢ Cie tego co potrzebujesz wiedzie¢?; Kto przeszedt te
droge przed Tobg, kto moze Cie poprowadzi¢?; Kogo znasz, kto to robi
naprawde dobrze?; Kto Cie inspiruje?; Kto jest Twoim naturalnym
sprzymierzericem?; Kto chce niektorych tych samych rzeczy co Ty?;, Kogo
znasz?

Jak moze Ci pomoc?; Co jest Twoim rynkiem? Kim sq Twoi klienci?; Kim
sq Twoi zwolennicy? Czego chcq?; Kim sq Twoi najlepsi partnerzy?; Kim
sq Twoi wspotpracownicy?; Jakie masz relacje z ludZmi, ktorzy mogq Ci
pomaoc?
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